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RESUMEN

En un contexto internacional como el actual, en el que las pulsiones proteccionistas vuelven
a campar a sus anchas, resulta conveniente realizar una mirada retrospectiva hacia aquellas
teorias econdémicas que propugnan una mayor liberalizacién comercial como modelo de
crecimiento econémico. Desde los economistas clasicos y sus antecesores (Adam Smith y
David Ricardo, entre otros); hasta los modelos planteados en el siglo XX (Heckscher-Ohlin
o Stolper-Samuelson), pasando por ciertos defensores del proteccionismo; en este articulo se
pretenden analizar los beneficios derivados de la actividad comercial enunciados por las
diversas teorias en aras de proceder a su incorporaciéon en las decisiones de politica
econdmica y, mas concretamente, en la politica comercial -tanto hacia el interior, como hacia

el exterior- ejecutada por los distintos paises o bloques comerciales.
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Teorias clasicas de comercio.
ABSTRACT

In an international context such as the current one, in which protectionist impulses are once
again at their ease, it is convenient to take a retrospective look at those economic theories
that advocate greater trade liberalization as a model of economic growth. From the classical
economist and their predecessors (Adam Smith and David Ricardo, among others) to the
models raised in the twentieth century (Heckscher-Ohlin or Stolper-Samuelson), through
certain defenders of protectionism, this article attempts to analyze the benefits derived from
commercial activity enunciated by the various theories to proceed to their incorporation in
economic policy decisions and, more specifically, in commercial policy -both at home and

abroad- implemented by the different countries or commercial blocks.
Keywords: International trade. Trade classic theories. Trade liberalization. Trade policies.
1. INTRODUCCION

En el presente articulo, se analizan las diferentes teorias comerciales clasicas y la evolucién
histérica que han experimentado; examinando desde las pioneras de Adam Smith o David
Ricardo, o las ya desarrolladas en el siglo XX de Samuelson y Rybczynski. El analisis de la
teoria del comercio internacional nos ayuda a evaluar con mayor precision las politicas
comerciales aplicadas por cualquier pais o union aduanera ya que, gracias a ello, podremos
comprender mejor cuales son los beneficios derivados de la practica comercial, por qué se
producen, qué condiciones han de darse para que tengan lugar e, incluso, como se
redistribuyen. De esta manera, se pueden comparar los postulados de las distintas teorias
examinadas con la praxis llevada a cabo por cualquier blogue comercial, de forma que llegue
a comprobar si este estd aprovechando todos los beneficios potenciales que, segun las

distintas teorias, la liberalizacién comercial aporta a quienes la ponen en practica.
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2. LOS PRECURSORES: DE ARISTOTELES A TURGOT

Los origenes de las primeras teorias que tratan de explicar los beneficios que se pueden
derivar del comercio hay que buscarlos mucho antes de que nazca la ciencia econémica
propiamente dicha. De hecho, en sentido estricto, tendriamos que remontarnos a la Edad
Antigua y, mas concretamente, a la Grecia clésica, para encontrarnos con los primeros

estudiosos del tema.

En efecto, Aristoteles (384 a.C. — 322 a.C.), adelantandose a su tiempo, fue capaz de describir
el beneficio del comercio, ya que se trataba de conseguir, mediante el intercambio, aquello
de lo que los individuos carecian. De esta manera, Aristoteles contradecia la creencia
predominante de la época, segun la cual el comercio era un juego de suma cero y en el que

el beneficio de unos tenia que repercutir necesariamente en el empobrecimiento de otros.

La idea de Aristdteles fue la base del estudio de Santo Tomas de Aquino (1225 — 1274) varios
siglos después, llegando este a la conclusiéon de que la actividad comercial era licita y no
entraba en confrontacion directa con la moral catolica. Santo Tomas argumento que dicha
actividad se podria considerar éticamente loable o reprobable en funcion del uso que se diera

al beneficio derivado de ella y no al propio beneficio en si.

Poco después, los tedlogos de Salamanca recogieron el testigo de Santo Tomas de Aquinoy,
a raiz de la conquista del continente americano por parte del Imperio espafiol, surgieron dudas
y preguntas a las que trataron de dar respuesta acerca de la legitimidad de la apropiacion de
unas tierras que habian pertenecido a sus pueblos autdctonos. Fue Francisco de Vitoria
(1483/1486 — 1546) quien, en una conferencia universitaria pronunciada en 1538-39 postul6
dos argumentos -uno de naturaleza teologica y otro de naturaleza econémica- que empezaron
a utilizarse con frecuencia para justificar la conquista: por un lado, la conversién de los
nativos al cristianismo para que estos alcanzaran la salvacion divina y, por otro lado, la
libertad comercial con los habitantes de aquellas lejanas tierras, llegando a calificar esta
incluso como un “derecho natural de los pueblos”. Asi, el comercio internacional comenzaba
a perfilarse como un arma de doble filo para poder justificar numerosas decisiones politicas

en pos de la defensa de los intereses nacionales y en detrimento de la eficiencia econémica.
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Los mercantilistas -término acufiado por Adam Smith- fueron quienes mas provecho trataron

de obtener de las intervenciones de la Corona para favorecer los intereses de determinados y
reducidos grupos de presion -lo que en la actualidad Ilamariamos lobbies-.

Un ejemplo paradigmatico de ello lo encontramos en Luis de Ortiz, impresor de libros en
Burgos a mediados del siglo X V1. Siendo uno de los primeros en utilizar la balanza de pagos
como instrumento de la contabilidad nacional, De Ortiz sugirié al monarca Felipe 1l la
reduccion de productos importados para que, de esta forma, la balanza por cuenta corriente
presentara un resultado positivo frente al exterior. “Casualmente” sugiridé al rey que el
principal producto cuyas importaciones habia que tratar de evitar eran los libros, alegando
que los que se imprimian en el extranjero eran perniciosos desde el punto de vista religioso
y que, en cambio, aquellos impresos en Burgos si eran limpios y diafanos para la moral
cristiana. Este caso flagrante de proteccion frente a la competencia puede parecer extremo,
aunque no dista demasiado de los ejemplos mucho mas cercanos y contemporaneos que

tienen lugar en nuestros dias.

Ya en la Edad Moderna, Francia e Inglaterra se convirtieron en las protagonistas del intenso
debate que suscitaba la cuestion del comercio entre naciones. Por parte de los galos, tomé
especial relevancia la figura de Jean-Baptiste Colbert (1619 — 1683) en el siglo XVII, quien
ocup6 el cargo de intendente del rey Luis XIV. Colbert fue un gran defensor del
intervencionismo econdémico, convencido de que el aliento e impulso por parte del Estado
eran absolutamente esenciales para que una sociedad alcanzara un destacado nivel de
desarrollo y prosperidad. Dicha intervencion, ademas, debia tener lugar tanto hacia el interior
del pais, estimulando determinados sectores clave para el crecimiento econémico, como
hacia el exterior, dirigiendo la politica comercial en favor de los denominados “intereses
nacionales”. De hecho, Colbert implant6 toda una serie de medidas politicas destinadas a
fomentar la industria francesa con el objetivo de convertir al sector secundario en el
verdadero motor de la economia gala. Sin embargo, tras esta idea aparentemente ideoldgica,
se ocultaba otra mucho mas pragmatica: la de favorecer los intereses de determinados grupos
y particulares con capacidad econémica suficiente para que, a cambio, financiaran las

deficitarias arcas del Estado.
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El mercantilismo también proporcionaria personajes de relevancia en Inglaterra (Irwin,

1996). Este es el caso de Thomas Mun (1571 — 1641), quien llevd la discusion sobre el
comercio a un nuevo terreno ya que, en lugar de defender la habitual acumulacion de metales
preciosos propia de los mercantilistas -quienes consideraban que la riqueza de una nacion
dependia de la cantidad de oro y de plata que esta poseyera-, argumentd que lo realmente
fundamental para un pais era que su balanza comercial presentara un saldo positivo frente al
exterior. De esta manera, se empezaba a reivindicar la preponderancia de las exportaciones
frente a las importaciones, lo que ha nos ha llevado a la artificial separacion contemporanea

entre el comercio internacional y el comercio interno.

La primera escuela de economistas que preconizd abiertamente los beneficios de la
liberalizacion comercial la hallamos en Francia y fue la de los denominados “fisiocratas”.
Contrarios a las tesis de los mercantilistas, los fisidcratas argumentaban que carecia de
sentido distinguir entre comercio interior y comercio exterior. Para ellos, el Unico sector con
auténtica capacidad productiva era la agricultura y, por tanto, su buen funcionamiento debia
ser la prioridad absoluta de la politica econémica de cualquier Gobierno.

El fundamento de su teoria se basaba en la capacidad de la tierra para generar un crecimiento
geomeétrico de sus outputs con una minima inversion, es decir, directamente a través de unos
determinados inputs y sin apenas productos intermedios. Sin embargo, esta libertad
comercial preconizada por los fisidcratas pronto entraria en conflicto con poderosos intereses
particulares, hasta tal punto que la ocurrencia del ministro de Hacienda de Luis XVI, Anne
Robert Jacques Turgot (1727 —1781), de suprimir las trabas al comercio, hubo de hacer frente

a violentas revueltas populares que precipitaron su caida del poder.

3. LOS INICIOS DE LA CIENCIA ECONOMICA: DAVID HUME, ADAM
SMITH Y DAVID RICARDO

Entre 1750 y 1870 la escuela econdmica mas influyente fue la de los denominados
“clasicos”, quienes compartieron como principal caracteristica su enorme interés por las
variables reales de la economia. Para los clasicos, las variables monetarias -como los precios

0 los salarios expresados en términos nominales- no debian considerarse ni instrumentos ni,

128


https://doi.org/10.52428.20758960.v11i33.155

COMPAS EMPRESARIAL N° 33

Vol. 11 - 2do SEMESTRE 2021

ISSN: 2075-8960

Universidad Privada del Valle — Bolivia
https://doi.org/10.52428.20758960.v11i33.155

muchos menos aun, objetivos de politica econdmica, ya que estas podian afectar al lado real

de la economia provocando que las acciones publicas sobre este tipo de variables resultaran
perjudiciales -0 neutras en el mejor de los casos- para el buen funcionamiento de la estructura
productiva de un pais. Por ese mismo motivo, y desde el punto de vista del comercio exterior,
consideraban que los desequilibrios que pudiera presentar la balanza de pagos de una nacion

podian corregirse por si mismos con el tiempo, sin necesidad de intervencion estatal alguna.

David Hume (1711 — 1776) fue el primero de la escuela clasica que afirmé que una nacion
no podia prosperar adecuadamente si su soberano obstaculizaba el comercio exterior y que,
gracias a las exportaciones, un pais podia emplear mano de obra en industrias nacionales
cuya produccion no lograse ser absorbida por el mercado interior -consiguiendo asi una

inmejorable salida para los excedentes-.

Sin embargo, fue Adam Smith (1723 — 1790), considerado el padre de la ciencia econémica
tal y como la entendemos hoy en dia, quien pasé a la posteridad como el gran defensor del
librecambio. Aun asi, establecié dos grandes excepciones a su famoso laissez-faire: por un
lado, y alegando motivos de defensa nacional, estuvo a favor de las leyes britanicas que
exigian que solo barcos de esa nacionalidad pudiesen transportar mercancias a los puertos
del Reino Unido mientras que, por otro lado, también se mostré partidario del uso de

aranceles como respuesta a las politicas proteccionistas de terceros paises.

Se considera gque su gran contribucion a la teoria del comercio fue el estudio de esta a partir
de una dimension internacional. Esto se debe a que los economistas han tendido a analizar a
Adam Smith segun la estatica comparativa, atendiendo a las ganancias derivadas del
comercio cuando una economia cerrada abre sus fronteras al exterior, en lugar de hacerlo

segun la relacion dinamica entre comercio y crecimiento (Schwartz, 2001a).

De hecho, el liberalismo smithiano no se concibe Unicamente como un modelo econémico,
ya que considera que los agentes deben actuar siempre dentro un marco de paz social que no
distorsione la asignacion de los recursos. Para que se cumplan las condiciones sociales bajo
las cuales los agentes economicos operan de manera eficiente, es necesario que el Estado

cumpla tres funciones basicas: justicia, defensa e infraestructuras. Segin Smith, estas tres
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politicas constituyen el denominado “sistema de libertad natural” del Estado. A pesar de que

estas son las tres excepciones intervencionistas que habitualmente se le atribuyen a Adam
Smith, en su obra también insiste en una cuarta funcion del Estado: la educacién (Perdices,
2003).

A Adam Smith le debemos, ademas, el principio de la “division del trabajo”, intimamente
ligado a la actividad comercial. De hecho, se podria afirmar que la division del trabajo surge
como consecuencia directa del comercio. Tan relacionados estdn ambos conceptos que se
podria establecer una proporcionalidad entre ellos ya que, a mayor especializacion en una
determinada actividad, mayor sera el mercado de dicha actividad para comerciar y viceversa.
Asi, el tamafio del mercado establecerd lo profunda que vaya a ser dicha especializacion,
guedando este, a su vez, determinado por los diversos costes a los que haya de hacer frente

la industria -especialmente los de transporte-.

De esta manera, un aumento en la productividad conllevaria un descenso en los costes, 1o que
originaria un mercado de mayores dimensiones y, por tanto, una especializacion del trabajo
también mayor. Smith también explica cuéles son las tres causas que provocan que la divisién
del trabajo genere un aumento en la productividad, a saber: el aumento de la habilidad del
trabajador; el ahorro de tiempo que supone el no tener que cambiar constantemente de
actividad; la aparicion de maquinas que ayudan en la labor a aquellos trabajadores

especializados en una fase especifica del proceso de produccion (Perdices, 2003).

Como acabamos de ver, Smith establece una relacion directa entre comercio y crecimiento
econdmico -aunque para que los mercados alcancen su tamafio 6ptimo con relacion a su nivel
de especializacion, es absolutamente necesario que nos encontremos ante una economia
abierta que permita el comercio exterior-. Sin embargo, a pesar del vinculo existente entre
ambas magnitudes, a Smith no le preocupaba especialmente el aumento de la produccion.
Consideraba que la politica econdmica debia centrarse directamente en los intereses de los
consumidores mas que en el de los productores lo que, obviamente, le comportd serias y

duras criticas por parte de los sectores y grupos intervencionistas del momento.
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Por ultimo, no debemos olvidar la aportacion de Adam Smith a la teoria comercial con su

teoria de la ventaja absoluta. Gracias a ella, traté de dar una explicacion racional al porqué
de la especializacion de algunos paises en la produccion de unos bienes determinados,
llegando a la conclusién de que las naciones producian aquellos bienes o servicios cuyos
costes de produccion eran menores en términos absolutos. Es decir, segun Adam Smith, los
paises solo producirian aquellos bienes cuyos costes de produccién fuesen menores que en
el resto de los paises, de manera que, si un pais tenia unos costes de produccién superiores al
resto en todos los bienes de su economia, dicho pais no produciria ningan bien. La base de
partida de Smith de utilizar los costes como la variable determinante en la especializacion
internacional era correcta, pero quedaba incompleta ante la evidencia empirica de su

planteamiento.

Fue otro economista de los denominados “clasicos”, David Ricardo (1772 — 1823) quien
completo la teoria smithiana con la denominada teoria de la ventaja comparativa, aungque,
como en el caso de Adam Smith, su modelo tampoco explica por qué el ratio de los costes
difiere entre los paises (Shone, 1972). Podriamos enunciar esta teoria afirmando que “bajo
condiciones de libre comercio, un pais o region tendera a especializarse en la produccién de
aquellos bienes en los cuales tenga la ventaja comparativa mas grande en términos de coste
o0 la menor desventaja comparativa”, es decir, una nacion se especializara en la produccion

de un bien cuyo coste de oportunidad sea menor que en otra nacion (Massia & Sotelo, 1996).

De esta forma, dados dos paises y dos bienes, incluso si uno de los dos tiene ventaja absoluta
en la produccion de ambos, el comercio tiene sentido y puede beneficiar a los dos paises
implicados, tal y como demostré con su conocido ejemplo de Inglaterra y Portugal
produciendo vino y pafio. En él, Portugal tenia ventaja absoluta en la fabricacion de los dos
bienes, aunque con mayor ventaja en la produccion de vino, con lo que le beneficiaba
especializarse en la fabricacion de este producto e importar los tejidos procedentes de

Inglaterra (Rodriguez, 1997).

A diferencia de Smith, Ricardo si concedié importancia al hecho de que el libre comercio
comportase un aumento de la produccion global de mercancias, al tiempo que contribuia a
una asignacion mas eficiente de los factores productivos -si bien, muy probablemente, se
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puede afirmar que lo primero resulta como consecuencia de lo segundo- (Perdices, 2003). En

definitiva, el modelo ricardiano aplicado al comercio es tan solo un caso concreto de un
principio mucho mas general, puesto que su teoria de la ventaja relativa puede ser aplicado a

cualquier aspecto econoémico, mas alla del puramente comercial.

El planteamiento de Ricardo se basa en el supuesto de que no existe movilidad entre los
factores de produccion, motivo por el cual no es aplicable al comercio interior, donde si puede
existir movilidad de capital y mano de obra. De hecho, Ricardo no fue capaz de explicar los
efectos distributivos del comercio, al considerar su modelo un unico factor de produccion.
Sin embargo, en su modelo, al tener ambos paises una dotacion de factores de produccion

dada, el ajuste del mercado se produce a travées de las mercancias.

Se cumple asi una de las implicaciones del comercio internacional, segun la cual las
importaciones son un sustituto de la emigracion. Uno de los supuestos que se derivan del
planteamiento de Ricardo es que el trabajo y el capital no se desplazan entre los diferentes
paises y, puesto que existen dificultades para la movilidad de estos factores de produccion,
los ajustes en los mercados se producen a través de las mercancias (Perdices, 2003). Esta
distincion entre comercio interior y exterior ha continuado aplicandose en el mundo

académico hasta nuestros dias.

De los postulados de David Ricardo se pueden extraer dos conclusiones esenciales: la primera
de ellas es que, independientemente del nivel de desarrollo de un pais, este siempre sera capaz
de exportar algun bien o algun grupo de bienes a paises mucho mas adelantados que él y, la
segunda, es que aungue en los paises menos desarrollados la productividad sea menor y, por
tanto, los salarios de sus trabajadores también sean menores, estos estaran en condiciones de
exportar a pesar de presentar unos costes de produccion mas bajos sin que necesariamente

hayan de incurrir en dumping por ello.
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4. EL PRIMER ECONOMISTA “SOCIALDEMOCRATA”: JOHN STUART
MILL

John Stuart Mill (1806 - 1873) dio un paso mas alla a la hora de confeccionar una teoria del
comercio mas elaborada que las de Smith y Ricardo, centrandose en el reparto de las ventajas
del comercio entre las naciones implicadas ya que, en efecto, era imposible que todas ellas
se repartiesen toda la ventaja que de la actividad comercial podia derivarse, habiéndose esta

necesariamente de repartirse entre unas y otras.

Para comprender en toda su magnitud este salto cualitativo en el desarrollo de la teoria
comercial de Mill, es necesario tener en cuenta su preocupacion por las cuestiones de politica
social ya que, a diferencia de otros economistas clasicos y liberales de la época cuyos estudios
aportan un enfoque positivo de las cuestiones econémicas, Stuart Mill se muestra partidario
de intervenir en ellas, adquiriendo su pensamiento un caracter normativo que marcaria toda

su obra academica (Escamilla, 2004).

Sin embargo, la cuestion en la que Mill centré su ardua labor investigadora -en lo que a teoria
comercial se refiere- fue averiguar “en qué proporcion se divide entre los dos paises el
aumento del producto, que nace del ahorro de trabajo” cuando estos deciden abrir sus
fronteras al comercio. Para ello, utilizaria como elementos analiticos las elasticidades de la
demanda y de la oferta, obteniendo conclusiones muy reveladoras -esta preocupacion por el
reparto de las ganancias derivadas de la actividad econdmica, en este caso comercial, le ha
granjeado a John Stuart Mill la consideracion, por parte de algunos autores, de ser el primer

economista “socialdemocrata” de la historia-.

Segun las leyes de la oferta y de la demanda, el precio de un bien se ajusta de manera que la
demanda sea capaz de absorber toda la produccidn de ese bien. De esta forma, este aumentara
o disminuira en funcion de los gustos y las preferencias de los consumidores. Sin embargo,
en el caso del comercio internacional, el precio de los productos, o relacion real de
intercambio, estard en funcion de los gustos y preferencias de ambos paises, es decir, de la
demanda reciproca. Segun el punto en el que se situe dicha relacion real de intercambio,

mayor o menor sera el reparto de la ganancia del comercio para unos y para otros.

133


https://doi.org/10.52428.20758960.v11i33.155

COMPAS EMPRESARIAL N° 33

Vol. 11 - 2do SEMESTRE 2021

ISSN: 2075-8960

Universidad Privada del Valle — Bolivia
https://doi.org/10.52428.20758960.v11i33.155

Este desarrollo tedrico fue minuciosamente descrito en su libro Teoria pura del comercio

internacional y teoria pura de los valores domésticos. No obstante, Stuart Mill incurrié en
una grave contradiccion que contribuyé a reforzar hasta nuestros dias las suposiciones del
modelo de Ricardo en su diferenciacion entre comercio internacional y comercio nacional:
Mill utilizé herramientas graficas para analizar y demostrar la arbitrariedad de esa
diferenciacion -de la misma manera, tampoco se distinguia entre el comercio entre diferentes

regiones de un mismo pais o entre el comercio entre zonas rurales y zonas urbanas-.

Pero, en su acérrima defensa del liberalismo comercial, Mill se centro casi exclusivamente
en la faceta internacional de este y no tanto en su faceta interna. Las implicaciones de este
error fueron més all4 del puro razonamiento tedrico y se materializaron en cuestiones
practicas de politica econémica ya que, por ejemplo, Mill contribuyd, sin desearlo, a que se
extendiera la idea de que, si realmente eran los paises quienes comerciaban y no los
particulares -individuos o empresas-, aquellas medidas proteccionistas que pudieran
adoptarse -como la instauracion de aranceles- beneficiarian a los Estados y no a determinados
grupos de interés en detrimento de otros grupos con menor capacidad para ejercer influencias

politicas.

Precisamente, la controversia acerca de la necesidad de adoptar medidas proteccionistas fue
otra de las contradicciones del legado intelectual de John Stuart Mill. A pesar de haber sido
un gran defensor de la libertad de comercio, como ya se ha comentado, establecié una
excepcion en referencia a las industrias nacientes. Segun Mill, en ese caso se podia justificar
la adopcion de medidas proteccionistas durante un determinado periodo de tiempo -que
establecio entre diez y quince afios- para que las industrias mas nuevas, durante sus primeros
afios de andadura, dispusieran del tiempo suficiente para adaptarse paulatinamente a la férrea

disciplina a la que eran sometidas en los mercados internacionales.

El error de célculo de Stuart Mill en este caso fue doble: por un lado, no pudo calibrar con
exactitud la capacidad de resistencia de los grupos de presion para revertir la proteccion de
la que gozaban y a la que, con el paso del tiempo, se terminaban acostumbrando. Por otro
lado, el argumento en favor de la proteccidn de las industrias nacientes surge de la equivocada
presuncion de que el tamafio de escala de las empresas es la Unica forma que tienen las
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grandes compafiias de reducir los costes unitarios, motivo por el cual la competencia de los

paises menos adelantados queda seriamente dafiada. Ademas, este Ultimo argumento deja sin
considerar los efectos beneficiosos que para las industrias mas modestas puede comportar su

apertura hacia el exterior.

A pesar de mostrarse partidario de la proteccion -aunque limitada- a las industrias nacientes,
Mill utiliz6 también como argumento en favor del comercio internacional la transferencia de
tecnologia que este produce entre los paises comerciantes, facilitando la mejora del know-
how de los paises con un menor nivel de desarrollo y contribuyendo asi a su progreso

econdémico (Calomiris, 2002).
5. RETORNO AL PROTECCIONISMO: HAMILTON Y LIST

A raiz de las teorias de Stuart Mill, surgieron tesis de numerosos autores intervencionistas
aduciendo que, incluso economistas de formacion liberal defendian la utilizacion de
aranceles en determinados casos como instrumento de politica econdmica, contribuyendo
estos al desarrollo de las naciones con un menor grado de desarrollo gracias al fortalecimiento

de sus industrias.

Uno de estos defensores del proteccionismo fue el britdnico Alexander Hamilton (1755 -
1804), quien revirtio la relacion causa-efecto del planteamiento de Adam Smith. Es decir, si
en el modelo smithiano un aumento de la productividad conlleva un descenso de los costes,
gracias a lo cual puede aumentarse el tamafio del mercado y, con ello, incrementar el grado
de especializacion de una economia, Hamilton pretendia fomentar una especializacion, es
decir, un desarrollo industrial artificial mediante subvenciones estatales, haciendo que esas
industrias ampliaran sus mercados a nivel nacional y, de esta forma, reducir costes unitarios
y aumentar una productividad que garantizaria el crecimiento econémico. Asi, se cerraria un

circulo que permitiria a las arcas publicas recuperar su desembolso inicial.

Hamilton estuvo totalmente en contra de la apertura unilateral del comercio resultando
evidente que, en su argumentacion, no tuvo en cuenta que, mediante la supresién de
aranceles, se puede fomentar tanto el consumo como produccién de un pais (Wood, 2002).

Fue un firme partidario de responder a las politicas proteccionistas de potencias extranjeras
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de la misma manera y, de hecho, se podria establecer un paralelismo bastante acertado entre

su enfoque de fomentar un mercado interior totalmente libre al tiempo que se subvencionaban
industrias nacionales para “protegerlas” de la competencia exterior, con la politica comercial
aplicada hoy en dia por la UE, en donde existe un mercado interior libre de trabas -al menos
en la teoria- mientras sus instituciones mantienen una actitud sumamente proteccionista

frente al resto del mundo, tanto con grandes potencias comerciales como con PVD.

En aquella época, el proteccionismo era predominante y, su cuerpo doctrinal, defendido por
muchos intelectuales del momento. Prueba de ello, la hallamos en el aleméan Friedrich List
(1789 — 1846), discipulo de Hamilton, quien continud su misma linea argumental. La figura
de List -muy especialmente en Alemania por motivos obvios- estda impregnada de
connotaciones nacionalistas, como consecuencia de su animosa defensa al Zollverein. Para
comprender mejor las implicaciones politicas de este hecho, Joseph Alois Schumpeter (1883
—1950), en su famosa obra Historia del analisis economico, habla asi de List (Schumpeter,
2012):

Friedrich List (1789-1846) ocupa un lugar importante en la opinién y en las simpatias
de sus compatriotas. Ello se debe a su victoriosa defensa de la unién aduanera de los
estados alemanes (Zollverein), embrién de la unidad alemana. Los miembros de las
naciones afortunadas, para las cuales el derecho a existencia y ambiciones nacionales
son una cosa obvia, no pueden entender lo que eso significa para los alemanes.
Significa que List, como todos aquellos cuyos nombres estan relacionados con la larga
y dolorosa lucha por la unidad nacional, es un héroe étnico.

Lo cierto es que, mas alla del contexto historico de sentimiento nacional que le toco
vivir a List, sus teorias adquirieron una gran relevancia en los circulos intelectuales de
la época. Por ejemplo, en su libro Das nationale System der politischen Oekonomie,
defendia que el laissez-faire de los liberales no era mas que un caso concreto de un
modelo mucho méas amplio y general que solo adquiere sentido cuando todas las
naciones han alcanzado un mismo grado de desarrollo. En su argumentacién de los
“estadios”, las naciones pasan por diversas fases en funcion de cual sea el sector
predominante en su economia -la agricultura se consideraba el “estadio” de las naciones
pobres y la industria el de las naciones avanzadas-.

Asi, cada uno de esos “estadios” respondia a unas leyes econdmicas diferentes, por lo
que resultaba incorrecto aplicar las teorias liberales de manera indiscriminada a todos
los paises, independientemente del nivel de desarrollo alcanzado. Su conclusion era,
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por tanto, que no existian leyes econdémicas universales aplicables a cualquier nacion
y a cualquier momento histérico.

Aun asi, List creyo que el comercio, siempre y cuando este tuviera lugar entre paises con un
nivel de desarrollo similar, podia reportar importantes beneficios a sus participantes. Por este
motivo, defendia la cohesidn de los mercados nacionales, aunque abogaba por un sistema
comercial ordenado para evitar desequilibrios a nivel internacional. La aduana, pues, cobraba

una relevancia mucho mas comercial que fiscal (Duroselle, 1998).
6. EL COMERCIO SEGUN JOHN MAYNARD KEYNES

John Maynard Keynes (1883 — 1946) fue otra de las grandes figuras que abordo el tema del
comercio internacional, aunque a lo largo de su vida fue adoptando diferentes posturas
respecto a este. En un primer momento, siguiendo la tradicion liberal en la que habia sido
educado, se declard defensor del librecambio. No obstante, a raiz de la publicacién de su
Teoria general del empleo, el interés y el dinero en 1936, se produjo en su pensamiento una
ruptura con la tradicién académica en la que se habia formado y, obsesionado por combatir
los altos niveles de paro que en aquel momento asolaban una Inglaterra sumida en la Gran
Depresion derivada del crack del 29, optd por proponer politicas proteccionistas - en este
caso, nos referimos al intervencionismo Unicamente desde el punto de vista comercial, en
contraposicion a las posturas que defienden el librecambio, aunque existen estudios que
revelan que cuanto mayor es el grado de comercio en una nacion, bien sea desarrollada o en

vias de desarrollo, mayor sera el sector publico en ese pais (Balcells, 2004)-.

Pero, él mismo declar6 que se trataba tan solo de una solucién provisional. Finalmente, en la
Conferencia de Bretton Woods de 1944, Keynes se consagro como una de las mas relevantes
figuras que contribuyeron a disefiar el nuevo orden econdmico internacional que adn

preservamos hoy en dia (Harrod, 1958).

Precisamente, durante esta ultima etapa, el pensamiento de Keynes queda perfectamente
explicado en la exposicion que hace Luis Angel Rojo (1934 —2011) de las posturas britanica
y estadounidense acerca del comercio en la ya citada Conferencia de Bretton Woods (Rojo,
1984):
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Para los britanicos, el mantenimiento de un clima de expansion y altos niveles de
empleo era la forma mas segura de favorecer la libertad de comercio; para los
americanos, el comercio libre era la forma méas adecuada para estimular la actividad y
la ocupacion en la economia mundial. Los britanicos temian las dificultades de la
posguerra y querian tener las manos libres, en materia comercial, durante el periodo
de transicion; los americanos eran mucho mas estrictos en su deseo de aplicar pronto
los criterios comerciales basicos. Los americanos, en fin, buscaban la eliminacion del
sistema de preferencias imperiales; los britanicos, por su parte, no querian renunciar a
ellas y se limitaban a ofrecer su reduccion dentro de un acuerdo general, multilateral y
no selectivo de reducciones sustanciales de los aranceles y otras barreras comerciales.

Segun Keynes, en la economia existen ciertas rigideces que provocan que el mercado laboral
no se ajuste con la necesaria rapidez. Por este motivo, consideraba que los aranceles
constituian una buena solucién para sortear dichas rigideces ya que, al aumentar estos los
precios en el interior del pais, los empresarios se verian animados a incrementar la produccion
interna y, para ello, deberian contratar mano de obra. Sin embargo, y a diferencia de lo que
habia ocurrido con Mill, Keynes si supo ver que, una vez introducido un arancel, las presiones
politicas para mantenerlo serian tan poderosas que su posterior retirada se antojaria
practicamente imposible. De hecho, ya en su obra Tratado del dinero, de 1930, se referia al

arancel como un instrumento con afan recaudatorio (Keynes, 1996):

(...) en un pais donde el tipo de interés que se obtiene en el extranjero supera al que se
obtiene en el interior y como resultado los ahorros se prestan en el exterior (...) los
aranceles sobre la mayoria de sus exportaciones (...) tienen tendencia a subir para ir
equilibrando gradualmente los aumentos de costes que se producen en los paises
receptores del oro que proviene de los que prestan el dinero.

Empero, el ejemplo paradigmatico de intervencionismo keynesiano lo representa, sin ningun
género de duda, su obra mas reputada, la Teoria general del empleo, el interés y el dinero vy,
curiosamente, en ella apenas hace referencia al comercio internacional. Unicamente trata este
asunto al aludir al grado de apertura de una economia cuando esta ha sido objeto de una serie
de estimulos por parte de las autoridades ya que, segin Keynes, cuanto mayor sea dicho
grado de apertura y, por tanto, mas abierta al comercio internacional esté una economia,
mayor sera también el trasvase de los posibles efectos positivos derivados de esas politicas

en favor de los trabajadores de otros paises (Keynes, 1998):
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En una economia abierta con relaciones internacionales alguna parte de los efectos
multiplicadores de la inversion vendran a beneficiar el empleo en otros paises puesto
que una parte del incremento del consumo reducira nuestra balanza favorable con otros
paises. Como consecuencia y por lo que se refiere solo al volumen del empleo interno
tendremos que reducir la magnitud de nuestro multiplicador.

Quedaba asi patente que las posturas keynesianas eran incompatibles con el laissez-faire
preconizado por los clasicos liberales. Las diferencias entre Keynes y los defensores del
librecambio, a pesar de la formacién cléasica del primero, fueron muy notables. Estas
diferencias eran patentes no solo con los postulados del liberalismo decimondnico y anterior,
sino también con los de sus contemporaneos liberales ya que, en palabras de Carlos
Rodriguez Braun y Juan Ramon Rallo, “la defensa de la libertad individual, particularmente
de la propiedad privada y los contratos voluntarios (...) definen el liberalismo desde siempre”

(Rodriguez & Rallo, 2009).

7. LAS TEORIAS COMERCIALES POSKEYNESIANAS: LOS MODELOS
HECKSCHER-OHLIN Y STOLPER-SAMUELSON. LA CONTRIBUCION
DE RYBCZYNSKI

Durante la época poskeynesiana, continuaron produciéndose aportaciones muy significativas
en el campo de la teoria del comercio internacional. Un buen ejemplo de ello lo constituye el
modelo propuesto por el premio Nobel de 1977, el sueco Bertil Ohlin (1899 — 1979), mas
conocido como “teoria de Heckscher-Ohlin” -ya que el primero fue profesor del segundo y

este continud con la labor emprendida por su maestro (Krugman & Obstfeld, 2001)-.

El modelo de Heckscher-Ohlin viene a completar el principio ricardiano de la ventaja
comparativa, puesto que, si este fuese cierto al cien por cien, la especializacion de los paises
se deberia Unica y exclusivamente a sus diferencias de productividad -afirmacion esta que la

propia experiencia se encarga de desmentir-.

En efecto, tal y como Heckscher y Ohlin se encargaron de demostrar, las diferencias de
productividad entre los paises Unicamente explican una parte del comercio internacional, ya

que también desempefian en él un papel crucial las diferencias en la dotacion de recursos. ES
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decir, la abundancia o la escasez de mano de obra, tierra, capital 0 materias primas cobran

una relevante importancia a la hora de explicar qué exporta cada pais y por qué.

Asi, el modelo muestra como la ventaja comparativa esta condicionada por la abundancia de
los factores de produccién y la intensidad con la que los diferentes factores son realmente
utilizados en la fabricacién de bienes. Es, precisamente, por este motivo, por lo que la teoria
también recibe el nombre de “teoria de las proporciones factoriales”. Ademas, analiza
también cuales son los efectos del comercio en la distribucion de la renta, al examinar el

reparto de la retribucion de los factores de produccion.

El modelo parte de una serie de supuestos previos: existen dos paises que producen dos bienes
y tan solo contempla dos factores productivos (en este caso trabajo y capital); no existe
movilidad entre paises -como ya ocurria en el modelo ricardiano-, aunque si dentro de un
mismo pais; tampoco existen recursos productivos ociosos -es decir, la economia se halla en
pleno empleo-; se cumple el teorema de Walras -vinculacion directa entre el precio de un
bien y su coste de produccion como consecuencia de la competencia entre los productores-;

los costes de transporte son nulos; los paises comparten tecnologia.

Al cumplirse el teorema de Walras, el precio de venta de los bienes coincidird con el coste
de produccion de esos bienes y este, a su vez, serd idéntico a la retribucion de los factores
productivos necesarios para su elaboracion. Aqui, es donde toma relevancia el concepto de
intensidad. Suponiendo que los factores sean tierra y trabajo, diremos que la produccién es
intensiva en tierra si, proporcionalmente, utiliza méas este factor que el factor trabajo y al
revés; diremos que la produccion es intensiva en trabajo si se utiliza este factor

proporcionalmente mas que el factor tierra.

En principio, los productores decidiran fabricar aquellos bienes intensivos en el factor de
produccion que relativamente sea mas barato, es decir, bienes intensivos en el factor
productivo cuya dotacion sea mayor. Por tanto, el patrén comercial predicho por el modelo
establece que los paises se especializaran en aquellos bienes en cuya fabricacion se emplee

intensivamente el factor en el cual el pais es abundante.
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Las implicaciones del modelo son muy interesantes en lo que se refiere a la distribucion de

las ganancias del comercio entre los factores de produccion cuando varia el precio de los
bienes. Si, por ejemplo, se produjera un incremento en el precio del factor trabajo, aumentaria
el precio de los dos bienes en el mercado. Sin embargo, el incremento de precio en el bien
intensivo en trabajo seria mayor que el incremento de precio del otro bien, con lo que se

produciria un descenso del precio relativo del segundo bien respecto del primero.

De esta manera, se deduce la capacidad de redistribucién de la renta como consecuencia del
comercio internacional ya que, al abrirse una economia al mercado exterior, se beneficiaran
los productores de los bienes exportados, mientras que se perjudicaran los productores de los
bienes importados, si bien el beneficio de los primeros superaréa siempre el perjuicio causado

a los segundos.

Conocer el precio relativo de ambos bienes resulta determinante para saber qué cantidad de
cada uno de los dos produciré cada pais. Dado que el modelo parte del supuesto de que no
existen recursos ociosos y de que se cumple el teorema de Walras -es decir, el precio de un
producto es igual a su coste-, podemaos establecer que el precio relativo de los productos sera
exactamente igual al precio relativo de los factores de produccién, lo cual, a su vez, nos
permitira conocer la proporcién en la que los factores capital y trabajo son utilizados en la
produccion de cada uno de los bienes y, consecuentemente, podremos conocer también la
produccion del pais. De esta forma, sabremos en qué bien se especializa cada uno de ellos -
que sera en el bien intensivo en el factor de produccion abundante, como ya dijimos

anteriormente-.

El comercio lleva, a largo plazo, a una convergencia en los precios relativos. Por tanto,
necesariamente se producird un aumento del precio del bien relativamente mas barato -aquel
intensivo en el factor con mayor dotacion- aumentando por ello su produccion a la vez que

se reduce su consumo interno. Asi, los excedentes de ese bien seran exportados.

De manera analoga, la convergencia de precios relativos llevara a la disminucién del precio
relativo del otro bien con lo que, al aumentar su consumo y disminuir su produccion, este

sera importado. Asi pues, y a modo de conclusion, podemos establecer que la prediccion del
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modelo acerca de los efectos del comercio es doble: por un lado, se producira un efecto

interno sobre la distribucion de la renta y, por el otro, un efecto internacional sobre el precio
de los factores.

La gran repercusion del modelo de Heckscher-Ohlin en la teoria economica hizo que fuera
sometido a una serie de comprobaciones empiricas para tratar de validarlo. La mas famosa
de ellas fue la llevada a cabo por el prestigioso economista ruso Wassily Leontief -a quien le
fue otorgado el Premio Nobel en 1973-. Leontief (1906 — 1999) se centr6 en la economia
norteamericana, considerando a Estados Unidos un pais abundante en capital y, para su
estudio -publicado en 1953-, midi6 la proporcion capital-trabajo de las importaciones y de
las exportaciones estadounidenses. Si el modelo de Heckscher-Ohlin se cumplia, debia
resultar que las exportaciones de Estados Unidos intensivas en capital debian ser mayores a

las importaciones.

Sin embargo, el patron comercial predicho por el modelo no se cumplid y la investigacion de
Leontief arrojé unos resultados exactamente contrarios a los esperados: Estados Unidos
importaba mas bienes intensivos en capital de los que exportaba. EI modelo de Heckscher-
Ohlin quedaba, asi, invalidado y, desde entonces, a esa investigacion paso a conocérsela con

el nombre de la paradoja de Leontief.

Afos mas tarde, Leontief repitié el estudio, en esta ocasion considerando la economia
norteamericana abundante en factor humano y en factor tierra y, en esta segunda ocasion, si
se alcanzaron los resultados que el modelo predecia. La conclusién extraida fue que el
modelo de Heckscher-Ohlin solo es valido para explicar el comercio de determinados bienes
entre paises. Los motivos por los cuales el modelo fue validado en esta segunda ocasion,
obteniendo unos resultados tan dispares respecto al primer intento, pudieron ser los

siguientes:

e El primer estudio se llevd a cabo con datos de 1947, justo después de la SGM, y
el comercio en aquella época se hallaba muy alterado. Por tanto, el resultado de
una investigacion basada en datos de aquel momento tenia, por fuerza, que

presentar también alteraciones.
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e Ensu primer analisis, Leontief considerd solo dos factores productivos: mano de

obra y capital. Sin embargo, en la economia existen muchos mas factores de
produccion y cuantos mas de ellos considere el modelo, mas nos acercaremos a la

realidad.

e EIl capital humano, y no el capital fisico como se presupuso en un primer

momento, podria ser el factor abundante en Estados Unidos.

e La politica arancelaria estadounidense podria favorecer las exportaciones de
bienes intensivos en mano de obra, al tiempo que entorpeceria las importaciones
de ese mismo tipo de productos y fomentaria las de los bienes intensivos en

capital.

Por su parte, los estudios llevados a cabo por Paul Samuelson (1915 — 2009), uno de los
grandes expertos contemporaneos en teoria comercial, guardan una gran relacion con el
recién analizado modelo de Heckscher-Ohlin. En uno de ellos, llevado a cabo junto a W.F.
Stolper, afirma que el comercio internacional no solo produce la igualacion de los precios de
los bienes entre paises, tal y como ya predecia el modelo de Heckscher-Ohlin, sino que,
ademaés, siempre y cuando se cumplan los supuestos de partida de este mismo modelo y
ambos paises produzcan ambos bienes, tenderan también a igualarse los precios de los
factores de produccion -lo que, en definitiva, no viene a ser mas que la confirmacion del
cumplimiento del ya comentado teorema de Walras, segun el cual el precio de los bienes es
igual al coste de producirlos, es decir, al precio de los factores de producciéon-.

Segun Stolper (1912 — 2002) y Samuelson, si un pais es abundante en capital se especializara
en bienes intensivos en este factor por lo que, a largo plazo y con comercio, el precio del
capital tendera a incrementarse mientras que, el precio del factor trabajo, tendera a reducirse
en ese mismo pais. EI comercio provoca que, a largo plazo, aumente el precio del factor
abundante y disminuya el precio del factor escaso -como ocurre con los precios de los bienes,
el precio de los factores productivos entre los paises que comercian también tiende a

converger-. Sin embargo, la experiencia practica indica que, de modo similar a la paradoja
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de Leontief, la prediccion realizada por el modelo Stolper-Samuelson no se cumple. Entre

los principales motivos que explican este hecho, se pueden destacar:

e El modelo implica la existencia de libre comercio algo que, como tal, no se da en

la realidad, al existir barreras comerciales y costes de transporte.

¢ El modelo también supone que las tecnologias entre los paises participantes en el
comercio han de ser idénticas y, sin embargo, este supuesto tampoco se cumple
empiricamente, ya que los paises pueden producir un mismo bien utilizando

métodos y tecnologias muy dispares.

e Otra suposicion del modelo Stolper-Samuelson es la de que ambos paises
producen los dos bienes y, para que ello se cumpla, la dotacion de los factores

productivos entre los paises deberia ser equivalente.

Paul Samuelson también desarrollé otro modelo, en este caso juntamente con el economista
Ronald Jones, denominado modelo de factores especificos (Krugman & Obstfeld, 2001). Este
modelo parte de los supuestos, como en los demés casos, de dos paises que producen dos
bienes, aungue, en este caso, establece la existencia de tres factores de produccion -trabajo,

tierra y capital-.

Uno de estos factores, supongamos el trabajo, serd comun a los dos paises. En cambio, solo
uno de ellos utilizara tierra y solo el otro utilizara capital. Estos dos seran los factores
especificos. Ademas, el modelo también supone que la demanda relativa es idéntica en ambos
paises y que el factor trabajo -que es el factor comun- es perfectamente mavil entre sectores,
aunque no entre paises. Para saber como se reparte el factor comin entre los dos sectores de
la economia -ya que los dos factores especificos se destinaran cada uno a la produccion de
uno de los dos bienes de manera integra- hemos de suponer que un empresario contratara a
trabajadores hasta que el beneficio que le reporte el ultimo de ellos coincida con el coste de
ese mismo trabajador, es decir, con su salario -0, lo que es lo mismo, con el valor monetario
de la cantidad de bien producida por el ultimo trabajador contratado, ya que el producto

marginal de ese trabajador multiplicado por el precio del bien seré igual a su salario-. Como
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hemos supuesto que el factor trabajo es perfectamente movil dentro de un mismo pais, los

salarios entre los dos sectores coincidiran.

Si sube el precio de un bien, debera aumentar también el salario cobrado por los trabajadores
del sector en ese bien. Al cobrar salarios mas altos, algunos trabajadores del otro sector
pasaran también a trabajar en el sector del bien cuyo precio ha aumentado y, por tanto,
aumentara la produccion de ese bien. Asi, el factor empleado de forma especifica en la
produccion del bien cuyo precio aumenta mejorara su retribucion, mientras que empeorara

la del factor especifico del otro sector.

En lo que se refiere al factor comun —trabajo-, este saldra ganando o perdiendo en funcién de
cual de los dos bienes se consuma en mayor cuantia. Si se consume mas el bien cuyo precio
ha aumentado, los trabajadores saldran perdiendo, ya que su salario real en términos de ese
bien, es decir, su salario nominal dividido por el precio del bien, disminuira al aumentar el
precio del mismo. Por contra, si consumen mas del bien cuyo precio no ha aumentado o ha
aumentado en menor proporcidn, se encontraran con que sus salarios reales en términos del
precio de ese bien han aumentado y, por tanto, resultaran beneficiados. En el caso de que,
por ejemplo, aumentaran los precios de los dos productos en la misma cuantia, la cantidad
producida de cada bien se mantendria constante, aunque con salarios méas altos en ambos

sectores.

Para que exista comercio, es necesario que los precios relativos de los bienes sean diferentes.
Como los precios relativos dependen tanto de la demanda como de la oferta relativas y el
modelo supone que la primera es idéntica en ambos paises, los precios relativos dependeran
exclusivamente de la segunda. Uno de los motivos que puede hacer que la oferta relativa sea

distinta en ambos paises es la diferencia de tecnologias productivas.

Aungue, el motivo que nos interesa para analizar este modelo es el de que existan diferentes
dotaciones de recursos productivos entre ellos. Si, por ejemplo, en un pais aumenta el factor
capital -especifico en un determinado bien- provocara una mayor demanda del factor comun
en el sector de ese mismo bien -de lo contrario se producirian rendimientos de escala

decrecientes- produciéndose un trasvase de mano de obra -factor comdn- hacia el sector
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donde se ha producido ese aumento de dotacion factorial del capital. Por tanto, la produccién

del bien especifico en capital aumentara. El patron comercial de este modelo dicta que un
pais se especializara y, por tanto, exportara, aquel bien que emplee de manera especifica el

factor en el que el pais es abundante.

Por ultimo, no debemos olvidar mencionar a Tadeusz Rybczynski (1923 — 1998), quien
también contribuyd a perfeccionar los modelos de Heckscher-Ohlin y los de Samulson
(Rybczynski, 1955). En este caso, Rybczynski concluy6 que, cuando aumenta la dotacién de
un factor, la produccion del bien intensivo en ese factor se incrementa de manera mas que
proporcional al aumento de dicha dotacion, mientras que la produccion del otro bien

disminuira de manera absoluta.

Algunos estudios llevados a cabo para demostrar la validez del teorema de Rybczynski han
mostrado resultados Ilamativos como, por ejemplo, el realizado por profesores de la
Universidad de Zagreb, cuyos autores concluyen que el teorema no se ha cumplido en
aquellas economias en transicion hacia el libre mercado, a excepcion del caso de Polonia.
(Jurcic, Josic & Josic, 2013).

8. CONCLUSIONES

El debate “libre comercio frente a proteccionsimo” vuelve a estar mas presente que nunca.
Tras unos afios en los que el multilateralismo gozé de buen predicamento en la comunidad
internacional, los nacionalismos econémicos (con su correspondiente manifestacion politica)
exhiben de nuevo musculatura ante el auge del descontento social. Ejemplos como el brexit
o la politica exterior basada en el repliegue interno aplicada por Brasil o Estados Unidos, nos
dan una idea de la magnitud del nuevo paradigma que se esta asentando entre los distintos
actores del nuevo sistema internacional (Dopico, 2019). Sin embargo, los policy-makers no

deberian caer en la trampa de las soluciones faciles o populistas.

Sin ir mas lejos, el brexit servird como caso claro de como decisiones tomadas en funcion de
intereses politicos, sin ningun tipo de racionalidad econdémica, conllevara pérdidas, no solo
comerciales, a los habitantes de Reino Unido. Si bien es cierto que existira un nuevo acuerdo

de libre comercio entre laisla 'y la Union Europea (Feas & Anchuelo, 2021), las desventajas
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de dejar de pertenecer a un mercado comun de casi 450 millones de habitantes con acceso

totalmente libre a los mercados de 27 socios comerciales se haran patentes ya en el corto
plazo. Si partimos de la base, ademas, de que los verdaderos actores del comercio
internacional son los consumidores y las empresas y no lo Estados en si mismos, es facil
llegar a la conclusién de que las politicas internas o las subvenciones que estos puedan aportar
tan solo hacen ganar competitividad de manera artificial. El brexit, por lo tanto, puede ser
catalogado como el mayor error histérico de Reino Unido de las ultimas décadas (Mufiiz,
2020).

La historia, como verdadero laboratorio para los economistas, nos permite observar los
resultados que, en el pasado, se sucedieron en la aplicacion de diversas politicas y, para ello,
es absolutamente esencial utilizar un marco teérico de referencia. El bagaje teérico de
algunos de los economistas mas brillantes de la historia deberia ser nuestra brujula en el
disefio de cualquier politica econdmica. De esta manera, validariamos la célebre frase de
Isaac Newton en alusion a los grandes cientificos que le precedieron: “Si he visto mas lejos,

es porque estoy sentado sobre los hombros de gigantes”.
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